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Sahibkarliq subyektlarinin ixrac
potensialinin artiriimasi yollari

Qubad Ibadoglu
23 dekabr 2016, Baki

Azarbaycan Respublikas1 Sahibkarlar (Isagétiironlor)
Taskilatlar1 Milli Konfederasiyasi



Man na ucun ixracla masgul olmaq istayirom?

>daha cox galir alde etmak;

>yeni bazarlarda paya malik olmag;

>foaaiyyat imkanlarini va sferalarini genislondirmak;

>spesifik mahsul v xidmat Gc¢ln yeni mustori
tapmagq;

>muxtalif bazarlara cixmagla risklari paylasmag;

>movcud va potensial resurslardan daha semarali
istifade etmak;

>daha genis vo raqabatli bazarlarda faaliyyst
gostarmasidir.



Sahibkarlar uglin ixracat arasdirmasi
yanagmasi

e Ixracla bagli magsadlarinizi muayyanlasdirin

« Sirkatin imkanlarini diggatle
muayyanlasdirin

e Ixracin inkisafi ucun movcud olan resurslari
muayyanlasdirin

* Biznesinizin SWOT tahlilini aparin — guclu vo
zoif taraflari, imkanlari vo tahlukalori

muayyanlasdirin.
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Ixracat iiciin nadan baslamah?

Beynalxalg marketing

Bazar aragsdirmasi

Beynalxalq mahsul siyasati

Xarici bazarlara girmakda vaxtin secilmasi

Qiymat



1. Beynolxalg marketing

v/'Doayison sortlor
v’ Regional imkanlar vo perspektivlor

v’ Beynd
v Beynd
v Beyno
v’ Beyno

Xd
Xd
Xd
Xd

g maliyy® muhiti
g ictimai muhit

g texnoloji muhit
g siyasi muhit



Marketinq strategiyasini neca planlasdirmali?

* Biz hardayiqg — cagdas vaziyyat, mévcud
mahsullar

* Biz nalari hadaflayirik —hadaf bazarlari, onun
formalari

* Ora neca gedacayik — marketing alatlerindan
istifado taktikasi vo strategiyasi

* Orda naleri satacagiq - mashul ve xidmalarin
ceSidlori

* Orda ne zaman olmaliyig- bazarlara giriS lclin
optimal vaxt.



Bazar arasdirmasi

Mutistariloar kimdir? Onlar harada yerlaSib?

Bazarda asas oyuncular hansilardir? Bazar
oyuncularinin davraniSlari necadir?

Bazar neco segmentlaSib? Bazarda taleb hansi
soviyyadadir? Hansi mahsullara, hansi migdarda ve
hansi keyfiyyatde taleb var?

Bazarin migyasi necadir? Bazara hansi miqgdarda
mahsul ¢ixarmaq olar?

Bazarda giymetler negcayadir vo onlar neco dayiSir?
Bazarin tendensiyalari hara dorgu istigamatloenib?



2. Hadof bazarimin mudyanlaosdirilmosi

v/ Hansi segmentlar va ya alt-segmentlar hal-hazirda sirkatlor
tarafindan kifayat gadar xidmat olunmur?

v’ Segmentlarda va ya alt-segmentlarda hansi mahsullarin
tochizati yetorli deyil?

v/ Hansi segmentlorda vo ya alt-segmentlorda bazi mahsullar
catismir?

v’ Segment va ya alt-segment mustarilarinin ne deracada
igtisadi potensiali vardir (musStarilerin umumi voe region uzro
sayi, demogqrafik strukturu, galirlaerin seviyyasi, artim
potensiali)?

v/ Ragiblarin bazarda satis ve marketing faaliyysti uzra
movqeyi nadir (mahsullar, giymetlor, bolgi, tesviqg, satiS
Sobokaolori)?



3. Beynalxalq mahsul siyasoti

N9 satmaq?

v Toklif olunacag mahsullarin muayyanlasdirilmasi
v Mahsul vo amta9, yoxsa xidmat (idareetma tacrubasi) vo
hugqugqlar (brend / ticarat nisani / patent)

Mahsullar uzra zamanatlor
v Sirkat mahsullarina zamanatlari butun olkalarda eyni vermali
va ya har olka ucun uygunlagdirmalidir?

v’ Sirkat zamanati reqabat silahi kimi istifade etmalidirmi?

Standartlasdirma yoxsa xususilagsdirma

Muxtalif olkalarda satilan mallarin eyni olmasina baxmayaraq,
sirkat xarica satdigi mallarin hemin bazara uygunlugunu
muayyanlasdirmalidir.



Ixrac mahsulunun giymeati necoa olmalidir?

» Aglabatan
* Manfast yaradan
« Raqabatadavamli

» SIF qgiymetler (Cost, Insurance and Freight

Dayar, Sigorta ve DaSinma xarclari daxil

(... catdirilma limani gosterilmakla))

« FOB giymatlar (Free on Board

Malin geminin goyartasinde tehvil verilmasi
(...gondarilma limani gosterilmakls))



Hadaf bazarinda giymatin rolu

= Qiymatin hesablanmasi metodu
* Yeni mahsullar uzra giymat siyasati

= Muxtalif bazarlarda eyni ve ya muxtalif
giymatlor

= Qiymatin mahsulun hayat dovruna
uygunlasdiriimasi

= Qiymat uzre mahdudiyyatlor vo s.



Xarici bazarlara giris formalar

* Birbasa
* Dolayi
* Partnyorlug va ya alyans asasli



Birbasa giris

Kataloglari paylamagla sifariglarin alinmasi va catidirilmasi. Bu Gsulla
kataloglar mustariya poct ve digar vasitalarle catdirilir.

Potensial musgtoarilorle e-mail vasitasile alagaya girib satmaq. Bu
zaman mustrari ile elektron vasitalarla alagalar qurulur ve onu
maraglandiran informasiyalar Gnvanina catdirilir.

On-layn satiS. Bela satis elekton bazarlarda hayata kegirilir.

Malin ve xidmatin nimayandalik agmagla satiginin tagkili. Bu zaman
potensial bazarlarda filial v nimayandalik agmaqgla mustari calb
etmak vo ixrac edilan mali nimayandalik vasitasile paylamaq
imkanlari yaranir.

Ticarat vo ixrac sorgilorinda igtirak etmakla satis. Bu zaman ise
ixrac bazarinda taklif edacayiniz mal ve xidmati niimayis etdirmak
vo onlara alici tapmagq tciin miuzakiralar aparmaq, hatta kontraktlar
imzalamaq imkanlari yaranir.



Dolayi

SatiS numayandaliklari va ya agentlar — mala mustari tapir
vd onu mal sahibi ile alagalandirmakla komissyon haqq
gadar galir alda edir.

Distributorlar — distributorlug muigavilasi baglamagqgla mal
onun sahibindan daha ucuz giymata alir v sarbast satiSini
hayata kegirir.

Topdansatis sirkatlari — mali birbasa istehsalcidan alaraq
idxal edir vo birbaga satiSini hayata kecirir.

Ixracin idara@olunmasi sirkatleri - ixracatcl manga 6lkasinda
galmaqgla mahsulunun ixracatini va idxalciya catdirilmasina
dair butln igleri ordan kecirir.

Ixrac ticarot sirkatlari — daha cox agent kimi foaliyyot
gostorir, yoni satici il alici arasinda vasitacilik funskiyasini
hayata kecirir.



Partnyorluqg vo ya alyans 9sasli

Lisenziya @sasinda istehsal va satis — bu formada mahsul
istehsalcisi hadaf bazardaki miassisanin amtaa nigSanindan
istifade edarak onun istehsal texnologiyasina uygun mahsul
istehsal edib satir.

Francayzinqg 9sasinda istehsal vo satiS - Bu da lisenziyanin bir
novudur, yani bir mal digaer 6lkada eyni adda istehsal edilir vo
satilir.

Birge muassiso - ortaq kapital ve idareetmada formatinda har iki
torafin igtiraki ile yaradilir. Bu variantda digoerlarindan farqli
olaraqg xarclar nisbatan asagi olur va ixracatgi birge miassisada
tarafdas olduguna gora agli milkiyyat hiiquglarina nazarst eda
bilir.

Tam kapital @sasinda acilan muassisa- digar dlkanin arazisinda
100 % kapitalla acilan muassisadir.



Xarici bazarlara girmakda vaxtin secilmasi

«“Solale” (Waterfall) strategiyasi
= “Sopaleanma” (Sprinkler) strategiyasi

Waterfall Strategy Sprinkler Strategy
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Imkanlar va perspektivlar

“Milli igtisadiyyat va igtisadiyyatin @sas sektorlari lizro strateji yol
xaritalori

“Qeyri-neft mahsullarinin ixracinin stimullagdirilmasi ile bagli alave
tadbirlar hagqinda” Sarancam

“Xarici 6lkalara ixrac missiyalarinin taskiling, xarici bazarlarin
arasdirilmasi va marketing faaliyyating, “Made in Azerbaijan”
brendinin xarici bazarlarda tasviqing, yerli sirkatlarin ixracla bagli
xarici 6lkalarda sertifikat v patent almasina, ixracla alagali
tadqigat-inkisaf program va layihalarina ¢akilon xarclarin dovlat
bldcasi hesabina 6danilan hissasinin muayyanlagdiriimasi va
ddanilma mexanizminin tanzimleanmasi Qaydasi

AZPROMO
http://azexport.az/



“Qeyri-neft mahsullarinin ixracinin stimullagsdirilmasi
il@ bagh alava tadbirlar hagqinda” Sarancam

* Nazirlar Kabinetina tapgirilib ki, xarici bazarlarda
tasviqing, yerli sirkatlarin ixracla bagli xarici 6lkalerda
kand tasarrifati ve emali mahsullarina ixracla bagli geri
odoma dastakloarinin verilmasi mexanizmi, xarici olkalara
ixrac missiyalarinin tagkil edilmasing, xarici bazarlarin
arasdirilmasi vo marketing foaliyyating, “Made in
Azerbaijan” brendinin sertifikat ve patentlarin alinmasina,
ixracla alagali tadqgigat-inkisaf program va layihalarina
cokilan xarclarin doévlat budcasi hesabina 6danilan hissasi
vo ddanilma mexanizmini iglayib hazirlasin.

 Iqtisadiyyat Nazirliyin® potensial ixrac bazarlari
olkalarinda logistika markazlarinin yaradilmasi va ixrac
malumat bazasinin (elektron portal) formalasdiriimasini
tomin etmak tapsirilib.




Ixracata dastak programlari

* |xracatcilarin xarici 6lkalarde mahsula sertifikat vo
patent almasina, habela amtaa niganlarinin
geydiyyatina gora onlara 6danilan dastak mablagi
geyd olunan islarla bagh ¢akilan xarclarin 50 (alli)
faizini (5 (bes) min manatdan artiqg olmamagla) taskil
edir.

* Har bir tadgigat-inkisaf proqramina gora édanilan
dastak mablagi ¢akilan xarclarin 50 (alli) faizini (har
bir layiha tGzre 100 000 (yliz min) manatdan artiq
olmamaqla) tagkil edir.

* Dastak mablagi ixracat¢inin miraciatinin gabulu
haqgqinda elanin darc olundugu tarixdan avvalki 6 (alti)
ay arzind® onun ¢akdiyi xarclari @hata edir.
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